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Stolicy grozi francuski monop

DALKIA JEST BLISKO zakupu Stolecznego Przedsigbiorstwa Energetyki Cieplnej. Koncern szykuje tez superoferte
na warszawskie elektrocieplownie nalezqce do Vattenfalla. Ceny ciepla mogq pdjsé w gore — przestrzegajq eksperci
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W tym tygodniu moze
dojsc do sprzedazy SPEC-u,
jednego z najwiekszych do-
stawcow ciepla w Polsce.
Kupujacym bedzie Dalkia.
Koncern  kontrolowany
przez gigantow z Paryza,
Veolie i EdF, wylozy za sa-
morzadowa spotke ponad
1,3 mld zi. Dopoki umowa
nie zostanie podpisana, na-
dal teoretyczne szanse na
przejecie SPEC-u maja jesz-
cze Jan Kulczyk i czeski
fundusz Penta Investment,
ktorych miasto uwzgledni-
to na krotkiej liscie inwe-
storow.

Dwie transakcje

Na SPEC-u nie konczy sie
lista wielkich zakupow Dal-
kii w stolicy. Z naszych in-
formacji wynika, ze blisko
finalizacji jest inna wielka
transakcja, w ktorej kluczo-
wa role chca odegrac Fran-
cuzi. Chodzi o Elektrocie-
plownie Warszawskie, na-
lezace do szwedzkiego
Vattenfalla, ktory podjat de-
cyzje o wycofaniu sie z Pol-
ski. Potencjalni inwestorzy
zakonczyli juz badanie
ksiag w spolce Vattenfall
Heat i w mnajblizszych
dniach zostana zaproszeni
przez szwedzkiego wlasci-
ciela do skladania ofert.
Vattenfall liczy, ze uzyska
ze sprzedazy co najmniej
2,5 mld zi.

Zaklady, ktore sprzedaja
ciepto SPEC-owi, to lakomy
kasek. Tylko w 2010 r. wia-
sciciel otrzymat od nich pra-
wie miliard zlotych dywi-
dendy. To niejedyny powod.

Inwestor, ktory kupitby za-
rowno Elektrocieplownie
Warszawskie, jak i SPEC,
mogtby latwiej wplywac na
ceny ciepla w Warszawie.
Uzyskalby réwniez sporo
oszczednosci dzieki syner-
gii, thac m.in. wydatki na ad-
ministracje, ksiegowosc i fi-
nanse, zarzadzanie nieru-
chomosciami i racjonalizacje
zakupow.

Anna Gnoinska, dyrektor
ds. komunikacji w Dalkii, nie
chciala komentowac zadnej
z toczacych sie transakcji.

Grozna koncentracja

Filip Elzanowski, specjali-
sta w zakresie prawa ener-
getycznego oraz prawa
ochrony konkurencji, zwra-
ca uwage na negatywne kon-
sekwencje koncentracji na
rynku ciepta. SPEC zaspoka-

ja ok. 80 proc. potrzeb War-
szawy na cieplo, ktore kupu-
je od Vattentalla.

- Gdyby doszto do zakupu
sieci dystrybucyjnej oraz
zrodet produkcji ciepla przez
jednego inwestora, mieliby-
smy do czynienia z mono-
kultura. To nigdy nie jest ko-
rzystne dla rynku, poniewaz
moze prowadzic do prab ste-
rowania cenami — uwaza El-
zanowski.

Jego zdaniem obie transak-
cje powinny trafi¢ pod lupe
Urzedu Ochrony Konkuren-
cji i Konsumentow.

— Urzad powinien zbadac
ich wplyw na rynek ciepla,
tak jak zrobil to w przypad-
ku proby przejecia Energi
przez Polska Grupe Energe-
tyczna, ktora ostatecznie za-
blokowal - twierdzi Filip El-
zanowski.

*zaklady opalane weglem, bez kogeneracii MC

Woweczas UOKIK uznat, ze
taka koncentracja bedzie nie-
korzystna dla klientow firm
energetycznych, bo PGE be-
dzie chcialo wykorzystac
uzyskang w wyniku koncen-
tracji pozycje rynkowa pro-
ducenta i sprzedawcy, aby
odzyskac¢ wydatki na zakup
Energi, podnoszac ceny
energii elektrycznej.

Inwestycje podnios3 taryfy

W piatek nie udato nam sie
uzyskac stanowiska UOKiK
w tej sprawie. Zdaniem Wie-
stawa Mielczarskiego, auto-
ra planu konsolidacji rynku
energetycznego i eksperta
w branzy, urzad antymono-
polowy bedzie musial wy-
dac zgode na obie transakcje.

— Ale daleki bylbym od
stwierdzenia, ze po konsoli-
dacji ceny automatycznie

podskocza. Zaréwno oplata
dystrybucyjna, jak i cena cie-
pla sa w Polsce regulowane
- mowi Wiestaw Mielczar-
ski.

Ekspert zauwaza jednak, ze
regulator dziata w archaicz-
ny sposab.

- Przy ustalaniu taryf URE
przede wszystkim bierze pod
uwage koszty, jakie deklaru-
je dany podmiot. A ten za-
wsze probuje go ocyganic -
mowi Wiestaw Mielczarski.
—Ma duze pole do popisu, bo
urzednik nie ma narzedzi do
weryfikacji danych. W efek-
cie zamiast regulacyjnego
mamy system negocjacyjny,
w ktorym firmy ustalaja wy-
sokos¢ taryf, startujac z bar-
dzo wysokiego putapu i stop-
niowo schodzac do satysfak-
cjonujacego poziomu -
dodaije. ]
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z obrotu cieptem, ktore wy-
nosza odpowiednio 21,4
proc. oraz 22,6 proc.
wszystkich.

Z informacji opublikowa-
nych w raporcie o sektorze
cieptowniczym wynika, ze
spotki dziatajace na rynku
zZmagajq sie z rosnacymi
kosztami dziatalnosci,
gldéwnie ze wzrostem cen
wegla kamiennego. Wiasci-
ciele firm z branzy, a naj-
czesciej sa nimi samorza-
dy, coraz czesciej wysta-
wiajq je na sprzedaz. W wie-
lu przetargach wygrywaja
lub skiladaja bardzo mocne
oferty takie firmy, jak Ener-
ga, Enea i PGNIG. Powdd —
koncerny dywersyfikuja
dziatalnos¢ i stac je na diu-
gofalowe inwestycje. Te s3
niezbedne, bo polskie elek-
trocieplownie i sieci dystry-
bucyjne maja nawet 50 lat.
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